Auto Schuster: Nun ist Hader zu eng

Betrieb zieht im Frithjahr nach Ruhstorf - Auf Expansionskurs

Ruhstorf (mz). ,Ich
kinnte sofort mehr
Leute einstellen. Ich

weild nur nicht, wo ich
die hinsetzen soll”, sagt
Jirgen Schuster. Rund
2000 Fahrzeuge hat
JSchuster Automobile®
letztes Jahr verkauft, 24
Millionen Euro Umsatz
gemacht. Fiir heuer er-
wartet Jiirgen Schuster
25 Millionen Umsatz.
Sein einziges Problem:
Das Gebaude und das
Gelinde in Hader sind
zu klein geworden.

Die Erfolgsgeschichte von
Auto Schuster beginnt 1973,
Gerhard Schuster machte in
Hader {(Gemeinde Ruhstorf)
eine  Reparaturwerkstiitte
auf, auch eine Fahrzeug-
handlung war schon dabei,
Die Kundenschar wuchs ste-
tig. 1987 mussien deshalb
die heutige Werkstatt und
die Spenglerei gebaut wer-
den. Sechs Mitarbeiter wa-
ren da beschéftigt. Die Kun-
denschar wuchs, wieder
hiel es expandieren: 1996
wurden dic Reparaturan-
rahme und zwel Verkaufer-
biiros angebaut.

1998 eriiffnete das Auto-
haus eine Filiale in Passau,
2001 {ibernahm man eine
Werkstatt in Miinchen. Heu-
te beschiftigt Schuster Auto-
mobile in den drei Nieder-

I Rommenden F;Jiiﬁfﬂ'ﬁr ziehen Gerhard (L) und [frgen

lassungen 35 Mitarbeiter. 80
bis 90 Fahrzeuge sichen
stindig in Passau, in Hader
sind es gar 300.

In Hader kann der Betrieb
nicht weiter expandieren,
jetzt heillt es umziehen. Be-
reits vor zwei Jahren hat man
ein 15000 Quadratmeter
sroles Geldnde in Rotthof
{Gemeinde Ruhstorf) ge-
kauft. Mit dem Neubau hat
es bisher noch nicht ge-
klappt, weil es keine Aus-
fahrt gibt - und {iber einen
Feldweg will Schuster Auto-
mobile seine Kunden nicht
schicken. Jetzt, so Jirgen
Schuster, zeichnet sich ab,
dass im Friihjahr die Aus-
fahrt gebaut wird. . Zu 80
Prozent kinnen also auch
wirim Frithjahr #u bauenan-
fangen", freut sich Schuster,
Dann sollen auch fiinf neue
Arbeitsplitze  entstehen.
Denn Automabile Schuster
will die Service-Sparie im
Bereich Leasing erweitern.

Wieso brummt bei Schus-
ter Automobile der Laden,
wiithrend andere Gebraucht-
wagenhindler Giber sinken-
den Umsatz klagen? Da
nennt Jiirgen Schuster meh-
rere Grinde. Einer davon
ist, dass Schuster Automobi-
le kein Vertragshindler ist.
Wir miissen gebrauchte Au-
tos nicht so teuer in Zahlung
nehmen wie ein Vertrags-
hiindler”, erklirt Schuster.
Neue Fahrzeuge holt Schus-

Schuster mit ihrem Betrieb nach Ruhstorf s, Folo: Schlegel)

ter Automobile zum  Teil
selbst beim  Hersteller in
Frankreich oder Spanien -
das gibt giinstigere Preisc.
Denn, so Schuster: ,.Das
wichtigste fiir den Kunden
ist der Preis.” Und den kiin-
ne er gerade jetzt in Euro-
Zeiten sehr genau in mehre-
ren Lindern wvergleichen.
Und so tut sich eine neue
Einkommensquelle auf. Seit
drei Jahren verkauft Schus-
ter Automobile seine Fahr-
zeuge im Internet. Nicht nur
an deutsche Kunden, son-
dern auch an Menschen aus
Italien, Spanien, Polen, Un-
garn, Lettland und Sloweni-
en.

<Wir fahren jeden Tag
zwei-  bhis  finfmal zum
Bahnhof und holen Kund-
schaft ab", so Schuster. Der
Kunde kommi mil rotem
Nummernschild im Gepick
und fahrt mit seinem Traum-
wagen wieder heim. Denn,
50 Schuster: Der Kunde von
heute hat sehr genaue Vor-
stellungen, wie das
Wunschauto ausschaut und
was es kosten darf. Und im
Internet ist das Angebot rie-
sig, jeder wird fiindig. Bei
rund 60 Prozent aller getd-
tigten Verkidufe beginnt der
Kontakt mit seiner Firma
mittlerweile im Internet, so
Schuster. Sowohl Privatleu-
te als auch andere Autofir-
men nutzen fleiRig das welt-
weite Netz,
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